Cum alegi furnizorul
de energie electrica
potrivit pentru
afacerea ta?

8 criterii esentiale 2026




INtro

Stim cat de mult timp si energie
dedici pentru a-ti dezvolta
afacerea. Fiecare decizie pe care o
iei conteaza pentru bundastarea
businessului tau. Alegerea
furnizorului de energie electrica poate
pdreaq, la prima vedere, o decizie
administrativd. Insd, in realitate, are
un impact direct asupra stabilitatii
costurilor si asupra modului in care iti
planifici viitorul financiar.

Context

Piata de energie este complexda

si aflata intr-o permanenta
schimbare. Multi antreprenori aleg
furnizorul doar pe baza celui mai mic
pret afisat. Aceastd abordare poate
genera insa surprize nepldcute:
diferente intre estimarile initiale si
costurile reale, instabilitate sau lipsa
unor servicii de calitate.

iti propunem sd parcurgi acest ghid
si sa descoperi cum poti transforma
alegerea furnizorului de energie
intr-un pas sigur catre cresterea si
stabilitatea afacerii tale.

Am creat acest ghid pentru a-ti
usura procesul de selectie. Vei
descoperi de ce alegerea corectd a
furnizorului este importanta si care
sunt cele opt criterii esentiale pe care
meritd sa le iei in considerare. Scopul
nostru este sa iti oferim claritate,
astfel incat sa faci o alegere
informatad si avantajoasd pentru
afacerea ta.

Fie ca detii un magazin, un salon, un
atelier sau alt tip de afacere mica,
energia electrica reprezintd o parte
constantad siimportantd a
cheltuielilor tale. Tocmai de aceeaq,
este esential sa privesti aceastad
alegere ca pe o investitie strategica.
Un furnizor de incredere nu doar ca it
oferd tarife corecte si servicii stabile,
dar contribuie si la o mai bund
gestionare a resurselor si la un control
eficient al bugetului.
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Criteril pentru
alegerea furnizorulul

Criteriul 1 - Pretul si transparenta

Pentru o firma mica, fiecare leu
economisit la utilitati se traduce
direct intr-un profit mai mare. Totusi,
pretul energiei electrice nu inseamnad
doar tariful pe kilowatt-ord (kWh)
afisat intr-o ofertd. Factura finald
include mai multe componente: pe
lGngd costul energiei active, vei regasi
taxe, tarife reglementate pentru
transport si distributie, contributii
pentru cogenerare si certificate verzi,
accize si TVA.

Diferenta dintre pretul energiei
electrice si suma de pe factura finald
poate fi semnificativa. Lipsa unei
informari clare despre aceste
elemente poate duce la surprize
nepldcute si la dificultati in
gestionarea bugetului. Intelegerea
transparentd a structurii pretului te
ajutd sd compari ofertele corect si sa
alegi solutia cea mai avantajoasd
pentru afacerea ta.

Ce trebuie sd intrebi furnizorul
inainte de a semna contractul?

 Pretul afisat in ofertd include
absolut toate taxele, tarifele
reglementate si componentele sale
finale pe care le

voi plati pe factura lunard? Cere o
defalcare clara.

e Cum pot compara corect ofertele
de la diferiti furnizori? Existd un format
standardizat sau elemente-cheie pe
care sA le urmaresc pentru o
comparatie echitabild?

o Existd costuri ascunse, aditionale
sau ajustari lunare ale pretului care
pot interveni pe durata contractului?
Solicita detalii despre orice tip de
indexare sau actualizare

Jndemnd&m clientii s& verifice costul final
al energiei, inainte de semnarea
contractului. Pe 1Gngd pretul energiei pe
kWh, se adaugad taxe si tarife
reglementate, care in anumite oferte din
piatd nu sunt evidentiate corespunzator,
astfel incat clientul sd-si dea seama de
costul pe care il va plati lunar. PPC
prezintd toate costurile inca de la
semnarea contractului si oferd preturi
fixe pentru 12 luni. Astfel, antreprenorii
stiu exact cat vor plati lunar, isi pot
gestiona bugetul fard surprize si se pot
concentra pe cresterea afacerii.”

Marius Pirjol,
Data Director, PPC Energie



Criteriul 2 - Contractul si

flexibilitatea

Un contract de furnizare a energiei
electrice ar trebui sa fie un parteneriat
echitabil, nu o constréngere. Un
contract prea rigid poate limita
optiunile si te poate bloca intr-o
relatie care, in timp, nu mai este
avantajoasd pentru afacerea ta.
Piata energiei este dinamicg, iar
nevoile afacerii tale se pot schimba
rapid: poate doresti sa iti extinzi
activitatea, s reduci consumul sau sa
profiti de oferte mai bune care apar
in piata.

Flexibilitatea contractului ihseamna
sa ai posibilitatea de a ajusta
produsul de energie - de exemplu,

sa treci de la un pret variabil la unul
fix - sau chiar sa schimbi furnizorul
fara penalitati exagerate sau conditii
de reziliere complicate.

Aceastd libertate iti oferd siguranta ca
poti reactiona la schimbarile pietei si
la evolutia afacerii tale, mentinGnd
controlul asupra costurilor si elimindnd
riscul unor surprize nepldacute.

Un alt aspect important al flexibilitatii
este adaptarea la nevoile sezoniere
sau specifice ale afacerii tale. Poti
negocia termene si conditii care sa
includd volume de energie ajustabile
sau solutii personalizate in functie de
consum, ceea ce iti permite sa
optimizezi bugetul si sa profiti de
eficientd energeticd. in plus, un
contract transparent si flexibil creeaza
o relatie de incredere cu furnizorul, in
care ambele parti sunt avantajate, si
iti oferd linistea ca deciziile tale
energetice nu vor fiihgradite de clauze
complicate sau ascunse.

In plus, un contract transparent si
flexibil creeazd o relatie de incredere
cu furnizorul, in care ambele parti sunt
avantagjate, si iti oferd linistea cd
deciziile tale energetice nu vor fi
ingradite de clauze complicate sau
ascunse.

@ Cum te protejezi de clauze ascunse?

o Citeste cu mare atentie durata
contractului si clauzele de reziliere.
Intelege exact pe ce perioadd te
angajezi si care sunt conditiile (Si
eventualele costuri) pentru a renunta
la contract inainte de termen.

o intreaba explicit: ,Pot schimba
produsul de energie oferit daca
nevoile afacerii mele se modificd pe
parcursul contractului?”. Afld daca
existd optiuni pentru upgrade sau
downgrade.

¢ Evitda contractele cu penalitati
foarte mari sau cu conditii de iesire
complicate si vagi. Cauta claritate,
echilibru si clauze rezonabile, care sa
protejeze ambele parti. Solicitd o
simulare a unei rezilieri anticipate,
dacad este cazul.



Criteriul 3 - Stabilitatea pretului si
predictibilitatea facturilor

Pentru o firmd micd, gestionarea
bugetului lunar este un element
esential pentru succes. Fluctuatiile
bruste si neasteptate ale preturilor la
energie electricd pot destabiliza
planificarea financiarag, crednd
incertitudine si dificultati in calcularea
costurilor produselor sau serviciilor
tale.

Este greu sa faci estimari precise si sa
iei decizii strategice atunci cdnd costul
utilitatilor esentiale variaza imprevizibil.

Predictibilitatea pretului inseamna sa
stii, cu o marja rezonabild de eroare,
cat vei plati lunar pentru energie.
Aceasta claritate iti permite sa planifici
cheltuielile cu incredere, sa aloci resurse
eficient si sa eviti surprizele nepldcute
la sfarsitul lunii..

Stabilitatea pretului oferd
@ liniste si siguranta financiarg,

astfel incat sa te poti concentra
pe dezvoltarea constantd a

incertitudinilor legate de costurile
CuU energia.

Mai mult, un furnizor care oferd optiuni
de preturi fixe sau planuri
personalizate pentru firme mici iti
permite sa alegi varianta care se
potriveste cel mai bine tipului tdu de
activitate si consumului.

Aceasta flexibilitate te ajutd sa
protejezi afacerea de fluctuatiile de pe
piatd si sa optimizezi bugetul pe pe
termen mediu si lung. in plus,
transparenta in comunicarea preturilor
si facturilor, cu detalii clare despre
toate componentele, iti da control
complet si previzibilitate in gestionarea
resurselor.

‘ Ce sa intrebi furnizorul?

e Pretul oferit este fix pentru o
anumitd perioadd sau este variabil?

e Dacd pretul este variabil, cum se
calculeazd ajustarile? Care sunt indicii
de piatad utilizati si cat de des pot
apdrea aceste ajustari?

e Existd optiunea de a incheia un
contract cu pret fix pentru o anumitd
perioadd (de exemplu, 6, 12 sau chiar
24 de luni)? Care sunt conditiile pentru
o astfel de optiune?

+Un contract cu pret fix sau cu o formula
clard de ajustare iti oferd siguranta ca
nu vei fi surprins de costuri neprevdzute,
iar acest lucru inseamna liniste
financiara si posibilitatea de a-ti
planifica bugetul pe termen mediu si
lung. Intr-un mediu de business unde
fiecare schimbare conteazad,
predictibilitatea facturilor iti permite sa
te concentrezi pe crestere, nu pe grija
facturilor de energie.”

lonut Polexe,
Value Proposition Director, PPC Energie



Criteriul 4 - Facturarea si

serviciile digitale

Timpul este una dintre cele mai
valoroase resurse pentru o afacere
micq, iar procesele administrative
complicate pot deveni o povard
reald. Facturile greu de inteles, cu
termeni tehnici sau structuri
complicate, consuma timp
suplimentar pentru analiza si

cresc riscul de erori.

O simpld neclaritate poate duce la
intarzieri de platd, costuri
suplimentare sau chiar blocaje n
cash flow. Pentru a evita aceste
probleme, ai nevoie de o facturare
clarg, transparentad si usor de
gestionat.

Serviciile digitale moderne schimbd
modul in care relationezi cu furnizorul
de energie. Posibilitatea de a primi
factura online, fie pe e-mail, fie direct
intr-o aplicatie dedicatq, iti oferd
acces rapid si permanent la
informatiile de care ai nevoie.

In plus, optiunile variate de platd -
online, prin debit direct sau chiar prin
integrarea cu solutii de contabilitate
digitald - simplificd procesul si
elimind birocratia traditionald. Astfel,
nu mai pierzi timp cu deplasadrile sau
cu gestionarea hartiilor, iar procesul
devine mai sigur si mai eficient.

Un sistem de facturare transparent si
servicii digitale accesibile iti oferd
mai mult control asupra consumului
si cheltuielilor.

Poti vizualiza istoricul platilor, analiza
tendintele de consum si identifica
oportunitati de optimizare.

In plus, alertele automate privind
scadentele si rapoartele detaliate
despre consum te ajutd sd ramai
organizat si sa iei decizii rapide,
bazate pe date concrete. Aceste
instrumente reduc stresul
administrativ si iti permit sa iti
concentrezi energia pe ceead ce
conteazd cu adevarat: cresterea si
dezvoltarea afacerii tale.

Ce s& urmaresti la un furnizor?

e Facturiclare, detaliate, dar usor
de citit si de inteles. Cere un exemplu
de facturd pentru a vedea cum sunt
prezentate informatiile.

e Optiuni multiple pentru a primi
factura: pe e-mail, prin intermediul
unei aplicatii mobile sau pe un portal
online dedicat clientilor.

» Diversitatea optiunilor de plata:
online (prin card), prin debit direct,
transfer bancar sau la ghiseu/centre
de platd, in functie de ce este cel mai
convenabil pentru tine.



Criteriul 5 - Calitatea serviciilor

Cand ai o afacere, fiecare minut
conteazd. Nu ai timp de pierdut cu
probleme administrative legate de
facturi, cu apeluri in call center, unde
timpul de asteptare este mare, sau cu
interactiuni cu personal insuficient
pregatit pentru a-ti raspunde prompt
si eficient.

O problemad nerezolvatd rapid poate
afecta operatiunile zilnice ale afacerii
tale si poate genera stres suplimentar,
diminudnd concentrarea asupra
activitatilor esentiale.

Ai nevoie de un furnizor care te
trateazd cu respect si care intelege
specificul afacerilor mici. Un serviciu
de suport clienti de calitate inseamna
rdspunsuri rapide, solutii eficiente si
disponibilitate pe diverse canale de
comunicare: fie ca este vorba de un
call center cu timp rapid de rdspuns,

o aplicatie mobild intuitiva sau
posibilitatea de a te adresa
angajatilor bine pregatiti dintr-un
magazin fizic, pentru a primi asistenta
personalizatd. Calitatea serviciilor este
un indicator direct al fiabilitatii si al
angajamentului furnizorului fatd de
clientii sai.

Mai mult, un furnizor care investeste
in servicii digitale si in instruirea
personalului poate anticipa nevoile
clientilor si poate oferi solutii
proactive.

De exemplu, notificdrile automate
despre termenele de platd, ghidurile
si tutorialele disponibile online sau
consultanta personalizatd pentru
optimizarea consumului de energie
fac diferenta intre un serviciu
standard si unul cu adevarat orientat
catre client.

Astfel, calitatea serviciilor nu doar
rezolva problemele curente, ci
contribuie activ la eficienta si linistea
operationald a afacerii tale.

Ce s& urmadresti la un furnizor?

e Timpul de raspuns la intrebari,
solicitari sau reclamatii. Furnizorul
comunicd termene clare pentru
rezolvarea problemelor?

« Existenta unor servicii digitale
eficiente: o aplicatie mobila
functionald, un portal online pentru
clienti unde poti gestiona contul si
trimite solicitari.

ePosibilitatea de a te adresa
personalului dintr-un punct fizic de
contact (magazin sau centru de relatii
cu clientii), pentru rezolvarea rapidd
a problemelor sau pentru a primi
consultantd personalizata.

+Accesul facil si diversificat la canale
de comunicare reprezintd un element
esential pentru sustinerea firmelor mici.
O retea de puncte cu prezenta fizicg,
complementara serviciilor digitale si
asistentei telefonice, asigurd un cadru
eficient pentru solutionarea prompta a
solicitdrilor. Interactiunea fata-n-fatd cu
personalul calificat consolideaza
increderea si oferd garantia cd nevoile
clientului sunt abordate in concordanta
cu asteptdrile acestuia. Din perspectiva
unui furnizor de utilitati, investitiile in
infrastructura de contact fizic contribuie
la crearea unui sistem de sprijin stabil,
orientat catre mentinerea unei relatii
apropriate cu clientii.”
Oana Potec,
Physical Channels Director, PPC Energie



Criteriul 6 - Monitorizarea consumului

Chiar si afacerile mici pot obtine
economii semnificative daca isi
urmaresc si isi gestioneazd consumul
de energie electricd in mod inteligent.
De multe ori, o bund parte din energie
este consumata inutil, fard ca tu sa stii
exact unde si cand se intdmpld acest
lucru. FOrda date concrete, este
aproape imposibil sa identifici zonele
unde poti reduce cheltuielile si sa iei
decizii informate pentru optimizarea
costurilor.

O aplicatie simpla sau un

instrument digital de

monitorizare iti oferd o
imagine clara siin timp real a
consumului tau. Poti vizualiza grafice
si chiar compara perioade de consum.
Aceste informatii iti permit sa identifici
orele de varf, aparatele cu cel mai
mare consum si sa ajustezi
comportamentul de utilizare a
energiei, elimindnd risipa. Nu este
nevoie de investitii mariin
echipamente complexe; solutiile
digitale moderne iti ofera controlul
necesar pentru a optimiza costurile cu
energia si a contribui la o gestionare
mai sustenabild a afacerii tale.

Mai mult, datele colectate te
@ ajutd sa faci planificari pe

termen mediu si lung, s&
estimezi costurile viitoare
si s alegi optiuni de energie adaptate
profilului afacerii tale. Astfel,
monitorizarea devine nu doar un mod
de economisire, ci si un instrument
strategic pentru cresterea controlului
si performantei afacerii tale.

Astfel, calitatea serviciilor nu doar
rezolva problemele curente, ci
contribuie activ la eficienta si linistea
operationald a afacerii tale.

Ce sd urmaresti la un furnizor?

o Aplicatii care iti oferd date clare si
actualizate despre consumul tau,
direct pe telefon sau computer.

¢ Platforme digitale unde poti
administra mai multe locuri de
consum si ai acces la facturile emise si
istoricul din ultimul an.

e Solutii care te gjutd sa poti
monitoriza si gestiona consumul
eficient, optimizand astfel costurile
operationale si ludnd decizii bazate pe
date concrete.

.Stim ca pentru o firma mica fiecare
resursa conteazad. Platformele digitale
puse la dispozitie de furnizori fac posibila
monitorizarea consumului intr-un

mod simplu si accesibil, fara costuri
suplimentare. Prin acces la date clare si
organizate, antreprenorii pot urmdri
platile, facturile emise siistoricul din
ultimele 12 luni, avand totul laindemana
pentru colaborarea cu contabilitatea.
Notificarile dedicate ajuta la
respectarea termenelor de plata sila
evitarea intdarzierilor, mentindnd astfel
controlul asupra cheltuielilor. Informatiile
lunare privind consumul aduc
transparentad si sprijind o planificare
financiard mai eficientd. In plus,
administrarea locurilor de consum poate
fi iImpadrtitd intre mai multi angajati, cu
mentinerea vizibilitatii asupra tuturor
operatiunilor efectuate.”

Alexandra Ciliac,
myPPC App Coordinator, PPC Energie



Criteriul 7 - Stabilitate si incredere

Atunci cand alegi un furnizor de
energie pentru afacerea ta,
experienta si soliditatea acestuia pe
piatd nu sunt doar detalii
administrative, ci si garantii reale
pentru continuitatea activitatii tale.

O companie cu traditie si un istoric
bine conturat iti oferd linistea ca nu
vei avea surprize nepldcute, precum
intreruperi neasteptate ale
contractului sau schimbari bruste de
conditii. Stabilitatea furnizorului
inseamna de fapt sigurantd pentru
tine si pentru planurile pe termen
lung ale afacerii tale.

Un furnizor serios are in spate ani de
experientd si recunoastere la nivel
national si international. Asta
fnseamna ca este supus constant
reglementarilor autoritatilor
competente si ca respectd
standarde clare de transparentd

si profesionalism.

In plus, o companie cu o bazd solidd
de clienti si cu recomandari pozitive
iti oferd increderea ca a reusit deja sa
isi demonstreze fiabilitatea in fata
altor afaceri ca a ta.

Cum verifici stabilitatea unui furnizor?
In primul rdnd, uitd-te la vechimea sa
pe piatad sila reputatia pe care si-a
construit-o in timp. Consultd
recenziile si experientele altor clienti,
vezi dacd existd recomandari pozitive
si dacd brandul este prezentin
topurile de incredere ale industriei.
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Nu Tn ultimul rénd, asigurd-te ca este
reglementat de institutiile oficiale -
acesta este un semn clar ca fsi
desfdsoard activitatea intr-un cadru
legal si controlat.

Alegerea unui furnizor cu experientd si
stabilitate nu este doar o chestiune de
imagine, ci si o decizie strategica.
Inseamnd mai putine riscuri pentru
afacerea ta, o relatie pe termen lung
bazatd pe incredere si certitudinea ca
vei avea aldturi un partener capabil sa
iti sustind cresterea.

. Cum verifici furnizorul?

e Areexperientd pe piatd? Un
furnizor cu traditie si istoric solid iti
oferd siguranta cd a depdsit deja
diverse provocari si si-a dovedit
capacitatea de adaptare.

* Arerecenzii pozitive si
recomandadri de la alti clienti?
Experientele altora sunt un indicator
real al modului in care furnizorul isi
respectd promisiunile.

e Esterecunoscut sireglementatde
autoritatile competente? Doar un
furnizor autorizat si supravegheat
oficial iti garanteaza ca serviciile
oferite respectd standardele impuse
de piata.



Criteriul 8 - Servicii integrate

Pentru o afacere micq, timpul si resursele
sunt cu atdt mai valoroase. Gestionarea
mai multor furnizori (energie,
echipamente, mentenantd, consultantq)
inseamna facturi multiple, contracte
diferite si multd birocratie.

Un furnizor de energie care oferd

si servicii complementare - de la
consultanta specializatd la solutii de
eficientd energetica si echipamente
moderne - poate reduce semnificativ
costurile si complexitatea administrativa.
In plus, iti oferd linistea cd ai un partener
care intelege nevoile businessului tdu si
te poate sprijini pe termen lung.

Alege un furnizor care nu doar iti vinde
energie, ci devine un partener real
pentru dezvoltarea afacerii tale.

Ce sa urmarestila un furnizor?

» Pachete integrate: furnizorul oferd
energie + servicii suplimentare intr-un
singur contract?

 Consultanta tehnica: ai acces la
specialisti care iti pot analiza consumul si
iti pot propune solutii pentru a reduce
costurile?

» Produse si solutii eficiente energetic:
furnizorul are in portofoliu si servicii de
iluminat LED, sisteme fotovoltaice, baterii
de stocare a energiei?

e Acces la servicii utile conexe:
mentenantd, verificari tehnice, suport
pentru echipamente.

M

o indrumare pentru finantdri:
furnizorul te poate sprijini in
identificarea si accesarea
programelor de finantare sau
subventii pentru investitii in eficienta
energeticd, cu impact major in
reducerea costurilor?

Exemplu practic: Un mic atelier de
productie cu un consum ridicat de
energie pentru utilaje a ales un
furnizor care i-a pus la dispozitie nu
doar un contract de energie, ci si:

¢ iluminat LED eficient instalat in hald;

¢ un sistem fotovoltaic pe acoperis;

e consultantd pentru accesarea
unei finantari printr-un program
public.

Rezultatul: costurile cu energia au
scAzut, iar timpul de administrare a
facturilor si contractelor s-a redus
semnificativ.

.in discutiile cu antreprenorii, cel mai des
apare nevoia de a avea solutii complete:
de la facturi simple si instrumente
digitale pdna la consultanta tehnica
specializatd si solutii de eficientd
energeticd la cheie care optimizeaza
consumul si reduc costurile. Serviciile
integrate economisesc timp si bani si le
permit antreprenorilor sa se concentreze
pe businessul lor, intr-un context
economic din ce in ce mai dinamic”

Laurentiu Brumaru,
Delivery Factory Director, PPC Energie



Intrebdri de adresat furnizorului

Criteriul 1 - Pretul si transparenta

O Pretul include toate taxele si
tarifele reglementate?

O Oferta este intr-adevar
comparabild cu alte oferte?

O Existd costuri ascunse sau
ajustari lunare neclare?

Criteriul 2 - Contractul si flexibilitatea

O Durata contractului este
rezonabila (ex. 12 luni)?

O Pot rezilia fara penalitati mari?

O Am posibilitatea de a schimba

produsul de energie dacd am
nevoie?

Criteriul 3 - Stabilitatea pretului si
predictibilitatea facturilor

O Pretul este fix sau variabil?

O Dacad este variabil, cum se
calculeaza ajustarile?

O Pot alege un contract cu pret
fix pentru cateva luni?

Criteriul 4 - Facturarea si serviciile
digitale

O Factura este clard si usor de
inteles?

O Pot primi factura online
(e-mail/aplicatie)?

O Am mai multe optiuni de plata
(online, debit direct, ghiseu)?
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Criteriul 5 - Calitatea serviciilor

O Timpul de raspuns la intrebdri
sau reclamatii este clar definit?

O Existd aplicatie sau portal online
pentru clienti?

O Pot merge la un punct fizic dacd
am nevoie de ajutor?

Criteriul 6 - Monitorizarea consumului
O Furnizorul imi oferd acces la

date despre consum
(ex. aplicatie)?

O Pot vedea consumul pe ore/zile
pentru a identifica risipa?

O Primesc sugestii practice pentru
reducerea consumului?

Criteriul 7 - Stabilitate siincredere

O Furnizorul are experientd
solida pe piata?

O Este reglementat si verificat
de autoritati (ANRE)?

O Are recenzii si recomandadri
bune de la clienti ca mine?

Criteriul 8 - Servicii integrate

O Am acces la consultantd tehnicd
pentru optimizarea consumului?

O Furnizorul oferd solutii eficiente

energetic (LED, fotovoltaice,
stocare)?

O Pot beneficia de servicii conexe
(mentenantgd, verificari, suport)?



Concluzli

Am vazut impreund ca cel mai mic
pret la energie electricd nu inseamna
neapdrat si cea mai bund alegere pe
termen lung pentru afacerea ta. O
decizie bine fundamentatd, careiain
considerare toate cele opt criterii, iti
va aduce stabilitate, predictibilitate si,
in cele din urma, economii.

Iti recomanddm sé iti faci timp sd
compari ofertele si sd adresezi
intrebadrile corecte fiecdrui furnizor. Nu
ezita sa ceri clarificari si sa te asiguri
ca ai toate informatiile necesare.

Foloseste checklistul pe care til-am
oferit pentru a analiza fiecare optiune
si a lua cea mai bund decizie pentru
afacerea ta. Esti la un pas de a avea
un partener energetic de incredere!

Despre companie

PPC Energie este un furnizor de
energie electricd dedicat clientilor sdi,
cu un portofoliu vast pe piata locald.
Cu o baza de clienti de aproximativ 3
milioane de consumatori rezidentiali,
companii si institutii, ne propunem sa
fim un partener de incredere pentru
afaceri, oferind solutii energetice
adaptate nevoilor specifice ale
fiecarui client.
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Am creat acest ghid pentru a-ti oferi
instrumentele necesare pentru o
decizie informatd in alegerea
furnizorului de energie. Credem cd
transparenta din partea furnizorilor si
0 bund documentare din partea
clientilor sunt esentiale pentru o
relatie de parteneriat solidd si pe
termen lung. Vrem sa te ajutdm sa
gestionezi eficient costurile cu energia
electricd, astfel incat tu sa te poti
concentra pe ceea ce stii sa faci cel
mai bine: sa ti dezvolti afacerea.



